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Notre territoire

Département de l’Ariège:

• Paysage de montagnes, de coteaux et de plaines 

alluviales

• Au sud de Toulouse, frontalier de l’Espagne et 

d’Andorre,

• Peu peuplé et « ultra rural »: 157 000 habitants. 

30/km²,

• Des effectifs scolaires modestes: 14 000 repas/jour,

• L’agglomération toulousaine en grande proximité 

(contrat de réciprocité),

Et des ariégeois qui se « serrent les coudes »





Et la logistique dans tout ça?

Pour Terroirs Ariège 

Pyrénées, la logistique n’est 

pas une difficulté majeure

En raison de notre partenariat avec 
une entreprise de stockage et de 
livraisons frigorifiques.
Réplicable.

Surtout, parce que la stratégie de la 
coopérative a été posée clairement 
dès le début (finalités, registre de 
valeurs, points critiques).



Une stratégie optimiste, exigeante et 
consciente des limites de ses impacts

Nous ne définissons 
la relocalisation 
comme un fin en soi 
mais comme un 
moyen au service 
d’autres finalités

Nous sommes conscients que :
• La restauration scolaire = 5% de la conso des ménages,
• le local ne constitue pas à lui seul une garantie de qualité,
• les forces en présence sont dominées par des systèmes 

mondialisés et les prix bas.

Nous considérons que le local en restauration collective:
• est capable sous conditions de porter des bénéfices pluriels 

favorisant la cohésion du territoire,
• est un bon vecteur pour dynamiser un système alimentaire 

du milieu et mobiliser la participation citoyenne.

Bénéfices sociaux:
Interconnaissance, entraide,
Agriculture diversifiée
encouragée vers l’agroécologie,
Education et culture alimentaire
Apprentissages citoyens

Bénéfices économiques:
Rémunération équitable, tissu de 
transformateurs, Capacité de diversification 
des clients et produits (robustesse)
Engagements  réciproques sur long terme.

Bénéfices environnementaux:
Intransigeance sur une rationalisation de 
la logistique,
Promotion des produits durables
Réduction des emballages et consignes



Une organisation d’intérêt collectif

La « médiation marchande » 
et la juste répartition des 
efforts sont toujours nos 

principales difficultés



Jamais immobile, toujours en mouvement

• Cultiver les collaborations verticales 

avec les collectivités (Contrat de 

réciprocité avec Toulouse Métropole, 

FRPI,  Marketplace Occitalim)

• S’impliquer, être force de proposition 

dans les actions partenariales (PAT, 

Démonstrateur territorial DYNAMO, 

commun logistique)

• Prendre le temps de réfléchir à nos 

actions et de les évaluer

• Consolider en continu l’offre demi gros

• Innover pour convaincre et éviter des 

invendus: test de gammes surgelées

• Diversifier les débouchés via les 

commerces de détail ( 20% de l’activité) 

pour accélérer la transition (et pour 

améliorer notre résilience)

• Diffuser et partager nos réussites et nos 

échecs

Plan d’actions 2026 2027



Merci de votre 
attention


